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1. Produccion fruticola'y cadena de valor
La cosecha y clasificacion de citricos representa el primer eslabén de una cadena que integra produccion,
acondicionamiento, comercializacion y distribucion. En agronegocios, cada etapa debe organizarse para reducir pérdidas,

sostener la calidad y mejorar la rentabilidad.
Pexels / M1DDL3 M7N

2. Gestion agropecuaria basada en informacion
El seguimiento de cultivos mediante registros y herramientas digitales permite comparar rendimientos, detectar riesgos y
tomar decisiones con mayor fundamento. La administracién moderna combina conocimiento del campo con analisis de

datos, planificacién y control de resultados.

Pexels / Gustavo Fring
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3. Tecnologia y mecanizacién rural

La maquinaria agricola incrementa la capacidad operativa y modifica los costos de produccién. Su eleccion requiere
analizar inversion, mantenimiento, productividad, escala del establecimiento y adecuacion técnica a las tareas previstas.

Pexels / ArtHouse Studio

4. Cosecha mecanizaday eficiencia productiva

La cosecha a gran escala exige coordinacion entre equipos, personal, tiempos y logistica. La eficiencia no depende solo de
la méaquina: también intervienen la planificacion, el estado del cultivo, el consumo de recursos y la organizacion del
transporte.

Pexels / Tom Fisk
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5. Seleccién de productos y control de calidad
La revision del producto cosechado ayuda a separar mercaderia, identificar defectos y definir destinos comerciales. El
control de calidad agrega valor, mejora la presentacion y facilita el cumplimiento de los requisitos exigidos por compradores

y mercados.
Pexels / M1DDL3 M7N

6. Trabajo organizado durante la cosecha

La recoleccion fruticola requiere procedimientos claros, condiciones seguras y coordinacion de equipos. La gestion de
personas, materiales y tiempos influye directamente en la productividad, la conservacién del producto y el cumplimiento de
los objetivos de campafia.

Pexels / Mographe
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7. Perfil del empresario agropecuario
El responsable de una agroempresa debe integrar conocimientos técnicos, capacidad de liderazgo y vision econémica.
Conducir implica fijar metas, asignar recursos, supervisar tareas, resolver problemas y adaptarse a cambios del mercado y

del entorno productivo.
Pexels / Gustavo Fring

8. Planificacién de la campafa agricola

Las imagenes aéreas permiten observar avances de cosecha, superficie trabajada y desempefio operativo. Esta
informacion contribuye a evaluar productividad, organizar labores y revisar decisiones relacionadas con costos, tiempos y
uso de maquinaria.

Pexels / Tom Fisk
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9. Produccién de granos y administracién de operaciones

La cosecha de cereales concentra decisiones sobre oportunidad, capacidad de trabajo, almacenamiento y comercializacion.
Una gestion eficiente busca equilibrar rendimiento, costos operativos, calidad del grano y condiciones del mercado.

Pexels / Megastasyon
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10. Buenas practicas y procesamiento de alimentos

La seleccién en linea de produccion muestra la importancia de la higiene, la trazabilidad y el control de procesos. Las

buenas practicas permiten reducir riesgos, estandarizar tareas y ofrecer alimentos seguros con caracteristicas comerciales
uniformes.

Pexels / Mark Stebnicki




